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Sumario

I - Quando se entenda que a recorrente pretende a inclusao de factos na
matéria provada que nao constam dos factos provados nem dos nao provados,
ausente a formulagdao do segmento impugnatério da matéria de facto
propriamente dita nas conclusodes, por absoluta falta de indicacao da matéria
que pretendia ver aditada, o recurso da decisao sobre a matéria de facto deve
ser rejeitado.

IT - No que concerne ao incumprimento da obrigacao contratual de
exclusividade e inerentes deveres, mais importante do que a qualificagao
juridica do contrato, é que dos fatos provados resulte (ou nao) o
incumprimento da obrigacao mesma de exclusividade, como estatuida e/ou
dos inerentes deveres acessoérios de conduta a luz do principio da boa fé
consagrado designadamente no art. 762.2 do CC.

III - Para além da violagao directa ou imediata da disposi¢dao contratual da
exclusividade perfila-se a possibilidade de uma conduta de incumprimento
contratual justificativo da resolugao numa situacao de concorréncia desleal e
ainda de violacao de disposicoes acessorias emergentes da boa fé.

IV - A confusao relevante para efeitos de concorréncia desleal depende de um
acto ou conduta do visado, por forma a que quem compra pense que esta a
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adquirir o de qualidade garantida; dito de outro modo, um acto que provoque
a confusao no publico consumidor, sendo que o critério para aferir essa
confusao ha-de radicar-se na reaccao normal do consumidor médio, no seu
comportamento face a uma dada actuacgao.

V - Nao integra um comportamento de violagao da boa fé a distribuigao pelo
concessionario de OUTROS produtos (cuja composicao ¢ idéntica e a
finalidade também) para o mesmo mercado, o de suplementos alimentares. E
gue nao basta a actividade concorrente. Ponto era que esta, pelas
circunstancias demonstradas, correspondesse a uma violagdao do contetudo do
contrato no quadro das regras da boa fé (excluida a violagao de disposigao
contratual expressa, como ja explicitado): pela ocultacao a Recorrente da
existéncia e manutencao de outros produtos/suplementos com tal composigao;
pelo desenvolvimento e inicio dessa actividade de comercializagao apenas
apo6s o contrato em causa, com o intuito de prejudicar a distribuigao pela
recorrente; pelo uso de marca ou embalagem ou prego susceptivel de implicar
confusao ou gerar desvios de clientela.

VI - Sempre a marca vem a ser o mais importante sinal utilizado para
identificar e distinguir os produtos ou servigos de uma empresa de outros
produtos ou servigcos com a mesma composicao ou destino.

VII - Nao vindo alegados sequer quaisquer factos susceptiveis de indiciar a
susceptibilidade de confusao com os produtos a que se reporta o contrato (e
nao o vinham, para além da composicao e natureza - complemento dietético -),
atenta a definigdo do objecto mediato do contrato (com referéncia a concretas
e definidas marcas), como a actividade outrossim da Recorrida, nao se alcancga
a violagao contratual que justificaria a declarada resolugao.

Texto Integral
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Juizo Central Civel do Porto - Juiz 7
Relatora: Isabel Peixoto Pereira

12 Adjunto: Ernesto Nascimento
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Acordam os juizes da 3.2 seccao do Tribunal da Relagao do Porto:

I.
A..., S.A., com sede na Rua ..., ..., ..., Gondomar, prop0s a presente acgao de
processo comum contra B..., anteriormente designada por C..., com sede no

..., n.2 ..., ..., ..., pedindo que esta seja condenada a pagar-lhe a quantia de
330.639,98 €, acrescida de IVA e juros de mora a taxa legal até efectivo e
integral pagamento.

Para fundamentar a respectiva pretensao alegou, em resumo, que a R.
rescindiu sem fundamento o contrato de fornecimento e distribuicao de
suplementos alimentares que havia celebrado consigo, causando-lhe prejuizos
no valor de 48.813,18 €, correspondente a percentagem contratualmente
devida sobre o valor das vendas nao alcangadas; de 4.000,00 € por assuntos
regulamentares devidos e nao pagos; de 141.696,58 € correspondente ao valor
das vendas ndo efectuadas por referéncia a média dos anos anteriores de 2019
e 2020; de 60.000,00 € pelos lucros cessantes desde a data da resolucgao até
Novembro de 2023; de 15.000,00 € por danos de imagem e 14.178,37 €
correspondente ao valor dos produtos que a R. lhe adquiriu mas nao vendeu.

Citada, a R., em Contestagao, além da ineptiddo da PI e da excepgdo da
litispendéncia, invocou o abuso de direito da A. por violagao do dever de
exclusividade, porquanto introduziu no mercado produtos idénticos aos que a
propria R. tinha de comercializar, em prejuizo dos objectivos de venda destes
produtos, e impugnou a matéria relativa aos alegados prejuizos.

A R. respondeu, pugnando pela improcedéncia da excepgao da ineptidao da PI
que foi por aquela alvo de correcgoes no proprio articulado de resposta em
que a posicao inicial foi mantida.

Proferido despacho saneador, com improcedéncia das invocadas excepgoes da
ineptidao da PI e da litispendéncia assim como da apensagao a estes autos do
processo de injuncao entre as mesmas partes, foi identificado o objecto do
processo e enunciados os temas de prova, do que nao houve reclamacgoes.

Realizada a audiéncia de discussao e julgamento, foi proferida sentenga, a
qual julgou a acgao parcialmente procedente, condenando a R. a pagara A. a
quantia de 48.813,18 € (quarenta e oito mil oitocentos e treze euros e dezoito
céntimos), acrescida de juros moratorios a taxa legal de 4% ao ano desde a
citacao até integral pagamento, absolvendo-a do restante pedido.
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E desta decis@o que vem interposto recurso pela Ré, a qual conclui nos termos
seguintes:

A) A decisao do Tribunal a quo apresenta claras contradigdes entre a matéria
dada como provada e a fundamentacao da sentenga, nao valorando
testemunhos imprescindiveis que justificaram plenamente o exercicio do
direito de resolucao da Recorrente.

B) A sentenca proferida analisou o enquadramento legal do contrato de
fornecimento e distribuicdao de suplementos alimentares, mas nao analisou
corretamente a prova produzida com reflexo nas vicissitudes deste mesmo
contrato, nomeadamente no que respeita ao incumprimento da clausula de
exclusividade conferida a Recorrente.

C) No ambito do contrato celebrado pelas partes existiam cldusulas
especificas que condicionavam a venda, direta ou indireta, por parte da
Recorrida em vender os produtos referidos na tabela I do contrato.

D) Sendo que a sentenca considera como provados que os produtos ... eram
semelhantes aos produtos incluidos na tabela I do contrato, até sendo mais
baratos.

E) O que claramente demonstra que a Recorrida estava em clara situacao de
incumprimento do contrato de fornecimento e distribuicao de suplementos
alimentares, competindo diretamente com a Recorrente de forma ilicita.

F) O Tribunal a quo limitou-se a nao valorizar um conjunto de depoimentos
essenciais, desconsiderando a prova testemunhal para enquadramento da
resolucao operada pela Recorrente.

G) Por outro lado, a prova testemunhal identifica claramente que a
comercializagao dos produtos ... nao foi conhecida pela Recorrente
previamente ao contrato subscrito pelas partes.

H) A situacao da venda de produtos semelhantes demonstra cabalmente a
pratica de um ato que afeta a confianga da Recorrente, proibido em virtude do
disposto na clausula 9.2, n.2 2, do contrato.

I) A matéria dada como provada permitiria ao Tribunal a quo retirar
conclusoes bastantes claras e inequivocas sobre as obrigagoes a que estava
adstrita a Recorrida e todas as consequéncias levadas a cabo pela utilizagao
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de um produto similar e claramente concorrente com os produtos que estavam
a ser vendidos pela Recorrente.

J) A Recorrida, direta ou indiretamente, vendeu produtos idénticos, em clara
fraude ao regime de exclusividade, e procura através destes autos obter um
beneficio injustificado a seu favor.

K) A matéria de facto dada como provada permitiria concluir claramente de
uma outra forma, dando razdes objetivas para operar o quadro de resolugao
contratual efetuado pela Recorrente, o qual nao justificava qualquer direito
indemnizatério.

L) A sentenca da como provados factos que conduzem ao enquadramento de
uma violagao de exclusividade para depois concluir pela exclusao dessa
responsabilidade sem uma andlise objetiva e clara em que assentou o
raciocinio juridico.

M) A contrariedade é clara e evidente, manifestando-se na propria sentenca, a
qual sera nula nos termos e para os efeitos do artigo 615.2, n.2 1, alinea c), do
Cddigo de Processo Civil.

N) O Tribunal a quo deveria ter interpretado o contrato e a exclusividade
conferida no seu sentido amplo e nao restrito, existindo uma clara violagao
desta, dado que a Recorrida introduziu no mercado produtos idénticos aos que
a propria Recorrente tinha no mercado que lhe foi atribuido.

0) Ficou demonstrado que a distribuicao de produtos equivalentes, ou seja,
suplementos alimentares, com a mesma composigao, prejudicou claramente a
Ré e justificou de forma plena a resolucao do contrato de distribuicao.

P) Os produtos distribuidos pela Recorrente através do contrato com a
Recorrida, e os produtos iguais distribuidos pela Recorrida, sdo claramente
concorrentes.

Q) A Recorrida recorreu a um produto idéntico, e paralelamente ao contrato
em apreco, acabou por distribuir este mesmo produto, o que motivou a
resolucao do contrato pela Recorrente.

R) Esta linha de produto foi simplesmente omitida para a Recorrida continuar
a concorrer com a Recorrente, facto ignorado pelo Tribunal a quo.
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S) Acresce que a distribuicao de produtos semelhantes ao mesmo mercado
convencionado pelas partes atribuiu um efeito claramente nocivo na relacao
comercial estabelecida, facto também ignorado pela sentencga.

T) A Recorrente nao apenas alegou a violagao do dever de nao concorréncia,
mas também mencionou desconformidades na adesao a plataforma para
registo das encomendas.

U) Pelo que a sentenca é claramente contraditéria entre os factos dados como
provados e a fundamentacgao evidenciada, a qual foi pouco clara e concisa na
andlise a prova testemunhal e conclusoes extraidas desses mesmos
depoimentos.

V) O Tribunal a quo nao analisou corretamente alguns pontos essenciais da
matéria controvertida - a circunstancia da Recorrida ter violado claramente o
principio da exclusividade no contrato de distribuicao e a circunstancia da
plataforma onde eram colocadas as encomendas ter apresentado varios
constrangimentos.

W) A analise destes pontos revelava-se essencial para percebermos que nao
existe qualquer fundamento que justifique o montante indemnizatério
atribuido na sentenca recorrida.

X) A sentenca proferida desconsiderou o facto de a Recorrida ter
comercializado produtos idénticos aos comercializados pela Recorrente,
entrando numa clara concorréncia desleal.

Y) A distribuicdao dos produtos ... é apta a violar o naumero 2 da clausula 98,
como demonstrado.

Z) Acresce que a sentenca proferida contém varias vicissitudes, nao
valorizando os testemunhos da Recorrente, considerando as obrigagoes
contraidas pelas partes no ambito do contrato celebrado.

AA) De acordo com as transcrigoes produzidas, deveria o Tribunal a quo ter
valorado a prova testemunhal arrolada pela Recorrente, a qual ofereceu uma
versao dos factos completamente diferente para apreciagao dos fundamentos
invocados da resolucao do contrato.

BB) E indiscutivel que a introducdo no mercado de produtos iguais aos
comercializados pela Ré ao abrigo da exclusividade, além de um atentado
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claro a mesma, consubstancia uma pratica claramente capaz de afetar a
confianca dos clientes.

CC) A comercializagao de produtos ..., pelo menos desde 31 de margo de 2021,
a precos inferiores, afigura-se como principal dificuldade da Ré na
comercializagao dos produtos ao abrigo do contrato.

DD) A matéria dada como provada permitiria ao Tribunal a quo concluir pelo
nao cumprimento do contrato pela Recorrida em face da violacao da clausula
9.2, n.2 2, do contrato, bem como da violagao da exclusividade conferida a
Recorrente.

EE) Acresce que a sentenca proferida apreciou incorretamente a existéncia de
um alegado direito de indemnizacao a favor da Recorrida.

FF) A sentencga nao apreciou que a introducao no mercado de produtos iguais
aos comercializados pela Ré afetou a relagao entre as partes e os objetivos
propostos pela Recorrente.

GG) E, igualmente, que essa comercializacao dificultou a producgao de
resultados favoraveis em termos de objetivos propostos no ambito do contrato.

HH) A considerar-se todos os argumentos invocados pela Recorrente relativos
a resolucgao operada, nunca o Tribunal a quo poderia considerar que a
indemnizacao estaria verificada.

IT) Tal direito indemnizatdrio nao tem qualquer substrato na medida em que
parte de um facto ilicito - a violagdo da exclusividade conferida no ambito do
contrato.

JJ) O Tribunal a quo nao analisou a fundo as questdes essenciais alegadas pela
Recorrente para efeitos de resolucao do contrato e nao procurou nos
depoimentos produzidos explicacoes e enquadramento para esta resolugao.

KK) Face ao exposto, a sentencga proferida pelo Tribunal a quo devera ser
alterada e substituida por outra que reconhecga o direito de resolucgao efetuado
pela Recorrente, nao sendo a mesma condenada em indemnizar qualquer
valor, em virtude do incumprimento do contrato pela Recorrida.

Pede a revogacgao da decisao.

Contra-alegou a Autora, pugnando pela improcedéncia do recurso e
sustentando, em resumo, que:
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1. Inexistem quaisquer contradicdes entre a matéria dada como provada e a
douta

sentenca proferida.

2. O tribunal a quo fundou a sua convicgao numa andlise critica conjugada
com a prova testemunhal produzida bem como a prova documental carreada
para os autos.

3. Nao existe qualquer duvida quanto a falta de fundamento da rescisao
contratual por parte da Recorrente, a Recorrida demonstrou claramente ter
cumprido todas as

obrigagoes emergentes do referido contrato ao contrario da Recorrente que
nao conseguiu explicar os reiterados incumprimentos contratuais.

4. Nao existe qualquer violagdo a clausula da exclusividade constante do
contrato

porquanto a dita apenas se refere de forma explicita aos produtos das marcas
... € ... elencados no anexo I do contrato.

5. Desde sempre a Recorrente teve conhecimento de todos os produtos da
Recorrida - até porque foi a Recorrente quem procurou a Recorrida e propos a
parceria , para venda de produtos ... e ... em Portugal e Angola- ao fazé-lo com
a recorrida e nao com qualquer outro laboratorio - tal como foi referido pela
testemunha AA foi por ser um laboratério reconhecido com produtos bem
cotados no mercado, dos quais se destacam as marcas ... e ..., marcas estas
que a Recorrente fez questao de ter a exclusividade de comercializacao..

6. Nunca a Recorrida, comercializou ou trabalhou essas marcas depois de
outorgado o contrato de fornecimento.

7. Como laboratdério que é, manteve a sua atividade produzindo e distribuindo
produtos de outras marcas - que a semelhanca de todas as existentes no
mercado para determinados fins clinicos tém na sua génese a mesma
composicao - logo nao se coloca sequer a questao de venda de produto igual
ou semelhante, pois isso sao todos e muito menos qualquer intencao de
prejudicar a Recorrente - porque em primeira analise a mais prejudicada seria
a propria Recorrida -que deixaria de vender - no minimo seria um contra
senso.

8 /40



8. Nao existe qualquer ato ilicito de concorréncia desleal ou outro por parte da
Recorrida - ao fazé-lo seria agir contra “motu préprio”.

9. Todos os depoimentos foram valorizados cfr. leitura atenta da douta
sentencga-nao se vislumbra em parte alguma que a Recorrente desconhecesse
os produtos distribuidos pela Recorrida - até porque os depoimentos das
testemunhas de ambas as partes foram claras e uniformes ao referirem que
acedendo a plataforma logistica, a Recorrente teve acesso a toda a informacao
relativa a atividade da Recorrida - tendo a propria testemunha AA, arrolada
pela Recorrente, confirmado que o ... constava da mesma.

10. A Recorrida distribuiu esse produto juntamente com varios outros, de
marcas distintas das marcas cuja exclusividade foi dada a Recorrente.

11. Ficou provado e nao contestado pela Recorrente que a Recorrida nunca
comercializou ou trabalhou as marcas cuja exclusividade fora entregue a
Recorrente no ambito do contrato.

12. Ficou provado que existia incumprimento contratual por parte da
Recorrente quando nao cumpriu os objetivos e nao pagou as faturas que
inclusivamente foram alvo de injuncgao), sendo que, foi a partir destes factos
que a Recorrente levantou toda a questao e decidiu pela rescisao do contrato
alegando violagao da clausula de exclusividade o que, agora se veio a provar,
nao ser verdade.

13. A matéria dada como provada permite concluir inequivocamente pela falta
de

fundamento para a rescisao contratual por parte da Recorrente.

14. O motivo da rescisao contratual nao foi de facto a razdo invocada, até
porgue a mesma nao existe nem tem qualquer fundamento, mas sim, a
incapacidade da Recorrente de cumprir com as suas obrigacoes contratuais
quer com objetivos quer com a liquidagao das faturas vencidas - nao fossem
estas as circunstancias, e a mesma optaria pela renegociagdo, como alias
tentou fazer em reuniao de 16-08-2021.

15. A distribuigoes dos produtos de uma marca distinta dos constantes do
anexo ao contrato nao configura concorréncia desleal ou violagao da
exclusividade- a marca € outra e a estratégia de cada empresa ¢ Unica, como
ficou provado.
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16. E falso que a Recorrida tenha prejudicado o bom nome ou os clientes da
Recorrente fosse a que titulo fosse, até porque a Recorrente nao tinha
quaisquer cliente seu, com efeito foi a Recorrida que lhe passou a sua listagem
de clientes, logo ao fazé-lo estaria antes de mais a prejudicar-se a si mesma, o
que é em toda a linha um absoluto contrassenso - e disso nao logrou a
Recorrente fazer qualquer prova.

17. E falso que as dificuldades esporadicas no acesso a plataforma tenham
prejudicado a Recorrente - tal como foi referido pelas suas testemunhas, a
alternativa e forma preferencial de comunicagao e colocacao de encomendas
era o email, e ndo a plataforma - a qual a Recorrida deu acesso como
demonstracao de boa fé e transparéncia.

18. Ao concluir-se pela falta de fundamento / justa causa para a rescisao,
muito bem esteve o tribunal a quo ao decidir pela indemnizacao a Recorrida.

19. Tal decisao esta amplamente validada e fundamentada, parte do facto de
inexistir justa causa para uma rescisao intempestiva do contrato, nao se
verificando qualquer incumprimento ao mesmo por parte da recorrida e muito
menos a pratica de qualquer ato ilicito.

20. Por todo o exposto, deve a decisao proferida pelo tribunal a quo ser
confirmada e desatendida a pretensao da Recorrente.

Conclui pela improcedéncia do recurso e pela manutencao da decisao
recorrida.

Ap6s os vistos legais, cumpre decidir.
II. Questoes a decidir:

Importa elencar as questoes objeto do presente recurso, tendo presente que o
mesmo é definido pelas conclusdes das alegagdes da recorrente, estando
vedado ao tribunal conhecer de matérias nelas nao incluidas, a nao ser que se
imponha o seu conhecimento oficioso, acrescendo que os recursos nao visam
criar decisdes sobre matéria nova, sendo o seu ambito delimitado pelo
conteudo do acto recorrido - cfr. arts 6352, n%4, 6379, n22 e 6392, n%s 1 e 2, do
Cédigo de Processo Civil.
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Sao elas,

1. do recurso em matéria de facto: extemporaneidade ou impossibilidade de
conhecimento;

2. da nulidade da sentenca por contradigao na fundamentagao;

3. a do mérito da decisao, i.é, a da aplicacdo do direito aos factos, tendo por
nao justificada a resolucao do contrato pela Recorrente.

Consigna-se que a aparente falta de 16gica na ordem de enunciacao das
questoes a decidir, por se assomar a nulidade da sentenca como questao
prévia, se prende com a prioridade da apreciagao da tempestividade do
recurso, a qual, por se relacionar umbilicalmente com a afericao dos
requisitos da impugnacgao da matéria de facto, demanda o conhecimento
conjunto e primeiro.

III.
1.

Tendo-se perspetivado uma questao prévia a decidir no ambito do presente
recurso: a da verificacao da inexisténcia de recurso em matéria de
facto, nao apenas por inobservancia de 6nus de impugnacao factica,
mas na medida em que sequer existe a aparéncia de impugnacao de
facticidade (falta de objeto, total falta de concretos factos
impugnados); a determinar a intempestividade do recurso, com o que,
sendo destituido de impugnacao da matéria de facto, ndao é de acrescentar ao
prazo de recurso - de 30 dias, nos termos do n?1, do artigo 638%, do CPC - os
10 dias a que alude o n?7 de tal artigo (previstos apenas, para os casos de
existéncia de objeto da impugnacao da decisao de facto, materializado em
reapreciacao de prova gravada):

Sempre, adiante-se, se impoe verificar que a recorrente nao cumpriu o 6nus
que lhe estd cometido pelas normas processuais do art. 6382 do CPC, pois que
nao especificou nas concussoes das alegagoes 0s concretos pontos de facto
considera incorretamente julgados (al. a)) e a decisdo que, no seu entender,
deve ser proferida sobre as questoes de facto impugnadas (al. c)), nao se
referindo as especificas alteracdes que considera deverem ser introduzidas a
factos provados e a factos nao provados (nao mencionando, especificamente, a
decisao alternativa por si proposta por contraponto a decisao proferida).
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O que é caso para a rejeicao do recurso em matéria de facto, por falta
de objecto, sem lugar a convite ao aperfeicoamento ou correccao. Como
se consignou no Acordao da Relacao do Porto de 14/11/2022, proc.
537/22.0T8PVZ.P1 (Relator: Jorge Seabra), acessivel na base de dados da dgsi,
a mera discordancia com o decidido nao basta para que a impugnacao da
matéria de facto se considere efetuada nos termos impostos por lei, sendo que
«por forma a evitar impugnacdes meramente genéricas ou meras
discordancias subjectivas, o artigo 6402, do CPC, estabelece a cargo do
recorrente que impugna a decisao de facto um conjunto de 6nus que devem
ser estritamente cumpridos sob pena de imediata rejeicao do recurso nessa
parte.

Neste sentido, como refere A. Abrantes Geraldes, op. cit., pag. 130, através
das regras estabelecidas no artigo 640° “... foram recusadas solugoes que
pudessem reconduzir-nos a uma repeticao do julgamento, tal como foi
rejeitada a admissibilidade de recursos genéricos contra a errada decisao de
facto, tendo o legislador optado por abrir apenas a possibilidade de revisao de
concretas questoes de facto controvertidas relativamente as quais sejam
manifestadas e concretizadas divergéncias pelo recorrente.”

Nesta perspectiva e em face do teor do citado artigo 6402, do CPC, a lei é
clara ao assinalar ao recorrente a obrigatoriedade de especificar nas
conclusoes do recurso (a) os concretos pontos de facto que considera
incorrectamente julgados; (b) em caso de, na sua perspectiva, a resposta a tais
factos dever ser diversa da proferida pelo Tribunal, a decisao alternativa por si
proposta por contraponto a decisao proferida; (c) os concretos meios
probatdrios, constantes do processo, do registo ou da gravacgao, que
imponham decisao diversa da recorrida e (d) caso a impugnacgao da decisao de
facto se baseie em prova pessoal gravada, a indicacao das passagens ou
segmentos da respectiva gravacao que demonstrem o erro em que incorreu o
Tribunal, sendo certo que quanto aos 6nus referidos nas sobreditas alineas (c)
e (d) julgamos que os mesmos podem ser cumpridos apenas nas alegacgoes.

Trata-se, através do estabelecimento de tais énus a cargo do recorrente, em
primeiro lugar, a titulo de énus primdrio, nos termos das ditas alineas (a) e
(b) de circunscrever ou delimitar o ambito do recurso indicando os
concretos segmentos da decisao que considera viciados por erro e a
resposta alternativa eventualmente proposta. Em segundo lugar, a titulo
de 6nus secundario, através das ditas alineas (c) e (d) estara ja em causa a
fundamentacgao ou motivacao, em termos concludentes, das razdes da sua
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discordancia, concretizando e apreciando criticamente os meios probatérios
constantes dos autos ou da gravagao e que, no seu entender, impunham uma
decisao diversa.

Este 6nus, no seu todo, decorre nao apenas dos principios estruturantes da
cooperacao, lealdade e boa-fé processuais, mas visa garantir, ainda e em
ultima analise, a seriedade do proprio recurso intentado, evitando o
protelamento do transito em julgado de uma decisdao que porventura esteja
inquestionavelmente correcta.

Por outro lado, como ja se referiu, as apontadas divergéncias sobre o
julgamento da matéria de facto tém de constar em termos
especificados das conclusoes do recurso, seja pela indicacao especifica/
concreta de cada um dos factos que, por referéncia ao elenco da
sentenca, tenham sido incorrectamente julgados, como, ainda, da
resposta alternativa proposta pelo Recorrente, ponto por ponto; Pelo
contrario, quanto a indicacao dos meios de prova em que o recorrente se
funda para divergir do decidido e, ainda, quanto a indicacao da localizacao no
processo dos meios de prova dele constantes e/ou as passagens da gravacgao
(ou transcrigcao), como antes se afirmou, as mesmas nao tém que figurar nas
conclusoes, podendo constar - mas tém que constar - apenas das alegagoes.
De facto, como é consabido e ja antes foi salientado, sdao as conclusoes que
delimitam o ambito da actividade jurisdicional do Tribunal de 22 instancia e,
por outro, é com estes precisos elementos que, desde logo, o Tribunal de
recurso deve ser confrontado por forma a saber, com o rigor e precisao
exigiveis, a matéria de facto que se encontra impugnada e em que termos e,
depois, a propria parte contraria, a fim de lhe permitir exercer um pleno
exercicio do contraditorio, através, nomeadamente, da indicacao dos mesmos
meios de prova ou de outros produzidos nos autos e que, em seu entender,
refutem as conclusdes do recorrente - vide artigo 6402, n.2 2, alinea b), do
mesmo Codigo.

Dito isto, no caso dos autos, resulta de forma insofismavel que, desde
logo, o Recorrente nao deu cumprimento ostensivo ao aludido 6nus
primario de precisa delimitacao do objecto do recurso na vertente da
impugnacao de facto, pois nao faz alusao nas conclusoes do recurso a
nenhum dos pontos de facto da sentenca que, na sua perspectiva,
foram incorrectamente julgados, nem, ainda, indica, logicamente, as
respostas alternativas que propoe para cada um dos ditos factos,
incumprindo, pois, os 6nus previstos nas alineas a) e c) don.2 1, do
artigo 640¢2. E certo que o faz nas alegacoes, mas, como ja o dissemos
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antes, isso nao basta; é preciso que essa matéria conste de alguma
forma das conclusoes do recurso, o que no caso dos autos nao ocorre.

(..) como salienta, ainda, A. Abrantes Geraldes, op. cit., pdg. 135, “... A
rejeicdo total ou parcial do recurso respeitante a impugnac¢do da decisdo de
facto deve verificar-se em alguma das seguintes situacoes: (...) b) Falta de
especificacdo nas conclusbes dos concretos pontos de facto que o recorrente
considera incorrectamente julgados; (...) e) Falta de posi¢do expressa sobre o
resultado pretendido relativamente a cada segmento da impugnacao.” (...)
como tem sido recorrentemente dito pela doutrina e pela jurisprudéncia, ndo
hd lugar a despacho de convite ao aperfeicoamento no segmento da
impugnacgdo da decisdo de facto, despacho este que se mostra previsto apenas
para as hipoteses do n.2 3 do artigo 6392, do CPC. Alids, que assim é di-lo, de
forma peremptoria, o legislador no n.2 1 do citado artigo 6402, quando, na
parte final do mesmo normativo, usa a expressdo «... sob pena de rejeicdao», o
que inculca em termos evidentes, até por comparacdo com a previsdo do
antecedente artigo 6392, n.2 3, que, de facto, ndo ha lugar ao aperfeicoamento
das falhas no cumprimento dos onus de impugnacdo da decisdo de facto,
sobretudo quando, como é o caso, esse incumprimento se situa ao nivel
daquele onus primdrio ja acima identificado.

Realce-se, ainda, neste particular que ndo estd em causa, como fundamento da
recusa da presente impugnacdo da decisdo de facto, o incumprimento do
denominado énus secunddrio em termos de impugnac¢do da decisdo de facto e
acima referido, caso este em que o ST], fazendo uma distin¢cdo entre o dito
onus primario e o dito onus secunddrio, tem vindo a fazer uma leitura menos
apertada dos onus prescritos no artigo 6409, do CPC -, mas, pelo contrdrio, em
termos decisivos, o incumprimento do denominado 6nus primdrio de
impugnacao da decisao de facto, qual seja a exacta delimitacdo do seu objecto
e, reflexamente, do admbito da actividade jurisdicional reclamada perante o
Tribunal de 29 instdncia, seja por via da indicacdo pelo Recorrente nas
conclusoées dos concretos pontos da matéria de facto que impugna, seja, ainda,
pela indica¢cdo da resposta alternativa por si proposta por contraponto as
respostas dadas a matéria de facto pelo Tribunal de 19 instdncia.

De facto, se é certo que na verificacdo do cumprimento dos onus previstos no
artigo 6409, os aspectos de ordem formal devem estar subordinados aos
principios da proporcionalidade e da razoabilidade, estes principios ndo
podem, sob pena de redundarem numa pura interpretacdo ab-rogante dos
onus primdrios e essenciais previstos nas citadas alineas a) e c) don.2 1, do
artigo 6409, servir para suprir a falta de defini¢do, precisa e rigorosa, do
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objecto do recurso no segmento da impugnacgdo da decisdo de facto, sendo
certo que, em nosso ver, esse é o 6nus minimo exigivel a parte que discorda da
decisdo de facto.

Neste sentido, é praticamente pacifica a doutrina do Supremo Tribunal de
Justica que defende que o recorrente que impugna a decisdo de facto tem que
fazer constar das conclusées do recurso (ndo sendo, pois, bastante a sua
indicagdo nas alegagoes) os concretos pontos da matéria de facto que impugna
e, ainda, as respostas alternativas que propoe.

Neste sentido, a titulo exemplificativo, podem citar-se, além dos ja referidos
na nota anterior, ainda, os AC do ST] de 19.05.2015, relatado pela Sr.2 Juiza
Conselheira Maria Teresa Beleza, AC ST] de 8.10.2019, relatado pela Sr.2 Juiza
Conselheira Maria Jodo Vaz Tomé, AC ST] de 13.11.2019, relatado pelo Sr. Juiz
Conselheiro Antonio Leones Dantas e, ainda, mais recentemente o AC ST] de
15.09.2022, relatado pelo Sr. Juiz Conselheiro Fernando Baptista, todos
disponiveis in www.dgsi.pt. De facto, como se sumaria neste ultimo Acoérddo
do ST] de 15.09.2022: “ III. Os 6nus insitos nas als. a) e ¢) do n.? 1 do artigo
640° do CPC, cuja falta impée a imediata rejeicdo do recurso sem necessidade
de prévio convite ao recorrente, constituem um énus primadario, o qual deve ser
satisfeito, ndo apenas no corpo das alegagbées, mas também nas conclusées da
alegacdo. IV. E pela simples razdo de que tais onus tém por fungdo delimitar o
objecto do recurso e fundamentar a impugnacgdo da decisdo da matéria de
facto”.»

Vide, neste sentido, quanto a inadmissibilidade de despacho de convite ao
aperfeigoamento em caso de incumprimento do énus primadrio de impugnacao
da decisao de facto, por todos, Abrantes Geraldes, op. cit., padg. 134, e, ainda,
na jurisprudéncia, AC STJ] de 19.12.2018, relatora Maria Gracga Trigo e AC ST]
de 24.05.2018, ambos na base de dados da dgsi.

Sempre, quanto a questdo da exclusividade, equivocos os termos do recurso.
Pese embora a mencao nas alegacoes a depoimentos testemunhais, o que
resulta ja da interpretacdo das conclusdes é a pretensao de reapreciacao da
decisao de mérito e que se extraiam os efeitos juridicos que pretende,
a partir e sobre os factos mesmos provados na sentenca recorrida. Aqui

nos remetemos para as alineas D), H), 1), K), 1), DD) e F) das

conclusoes.

Destas resulta nao estar em causa a impugnacao dos factos provados,

mas uma diferente perspectiva sobre o entendimento juridico desses
factos, sustentando a Recorrente serem os mesmos bastantes ou
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suficientes a ter por justificada a excepcionada resolucao do contrato,

com a consequeéncia de extinguir a obrigacao a que se reconduz a

condenacao...Donde, curiosamente, a transcricao dos depoimentos em
sede de alegacoes, como emerge claro da conclusao sob F), nao serve a

impugnacao da matéria de facto, mas um pretendido “enfoque” (?!) da
situacao subjacente a resolucao comunicada pela Recorrente a A.

De todo o modo, quanto agora as também (convocadas na pronuncia pela
parte quanto a possibilidade de decisao pela extemporaneidade)
desconformidades na adesao a plataforma para registo das encomendas/
circunstancia da plataforma onde eram colocadas as encomendas ter
apresentado varios constrangimentos... Admita-se que das alegagoes e
conclusoes se infere uma vontade ou intencao de recorrer da matéria de facto
nesse segmento...

Atente-se ao acordao uniformizador do ST] n2 12/2023, de 17/10, que no seu
segmento decisorio diz nao ser preciso que as conclusodes do recurso
expressamente contenham a indicacao da decisao alternativa que o recorrente
pretende [a alinea c) do n? 1 do artigo 6402 do CPC], desde que isso resulte
evidente da motivacao. Ora, na fundamentacgao, este acordao também diz que
0 mesmo principio (ou seja, nao é obrigatério constar das conclusoes) deve ser
aplicado aos meios de prova que o recorrente entende imporem outra decisao
[a alinea b) do n? 1 do artigo 6402 do CPC]. Resta a alinea a) do n? 1 do artigo
6402 do CPC - diz o mesmo acordao, que tem obrigatoriamente de constar das
conclusoes, sob pena de rejeicao, a indicacao dos pontos de facto que
considera incorrectamente julgados.

Na realidade, conforme se evidenciou no Acérdao do Supremo Tribunal
de Justica de 19-10-2021 (P2 4750/18.7T8BRG.G1.S1, rel. FATIMA
GOMES), “[a]inda que nao constitua uma impugnacado de matéria de
facto, no sentido tipico, pode o recorrente entender que a matéria de
facto provada e nado provada nado esta completa, para a boa decisdo da
causa, invocando essa desconformidade em recurso. Com essa
pretensao o recorrente quer ver incluidos factos alegados e sobre os
quais versou o julgamento na matéria de facto, a partir de alegacoes e
meios de prova, o que significa que o tribunal de recurso carece de ter
elementos concretos sobre a indicada pretensado - quais os factos a
aditar e porqué; quais os meios de prova que sustentam o aditamento”.

Quando se entenda que a recorrente pretende (e apesar do que consta do
ponto 167 das alegacgoes) a inclusao de factos na matéria provada que nao
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constam dos factos provados nem dos nao provados (ponto 166 das alegagoes)
- ausente a formulagao do segmento impugnatorio da matéria de facto
propriamente dita nas conclusodes, por absoluta falta de indicacao da matéria
que pretendia ver aditada.

No caso, pois, sobre qualquer dos pontos referenciados e, muito
decisivamente, quanto a este ultimo, a impugnante nao concretizou as
respetivas motivacoes impugnatorias, limitando-se nas conclusoes sob
B) e T), V), ZZ) e AA), justamente, a alusao a vacuidades e
generalidades, as quais, precisamente, nos termos supra, as rigorosas
exigéncias legais quanto aos requisitos do recurso em matéria de facto
se destinaram a obviar.

Donde, em conclusao, o recurso da decisao sobre a matéria de facto
deve ser rejeitado, o que se decide, sem prejuizo de se haver o recurso
por tempestivo.

2.

Dispde o artigo 6152, n2 1, al. ¢) do C.P.C. “é nula a sentenca quando (...) 0s
fundamentos estejam em oposicao com a decisao (...)".

E pacifico na doutrina e jurisprudéncia o entendimento segundo o qual a
nulidade por contradicao entre os fundamentos e a decisdo ai contemplada
pressupoOe um erro de raciocinio 16gico consistente em a decisao emitida ser
contraria a que seria imposta pelos fundamentos de facto ou de direito de que
0 juiz se serviu ao proferi-la: a contradicao geradora de nulidade ocorre
gquando os fundamentos invocados pelo juiz conduziriam logicamente nao ao
resultado expresso na decisao, mas a resultado oposto ou, pelo menos, de
sentido diferente (cf. nesse sentido, na doutrina Professor Alberto dos Reis,
Cddigo de Processo Civil Anotado, , Vol. V, pag. 141, Coimbra Editora, 1981,
Amancio Ferreira, Manual de Recursos no Processo Civil, 92 edigao, pag. 56 e
Lebre de Freitas e Isabel Alexandra, Cdédigo de Processo Civil Anotado, Vol. 29,
32 edigao, pag. 736-737, e na jurisprudéncia, entre outros, os acérdaos do
Supremo Tribunal de Justica, Secgao Social, de 28.10.2010, Proc® n®
2375/18.6T8VFX.1.L1.S3, 21.3.2018, Proc2n?2471/10.7TTCSC.L1.S2, e
9.2.2017, Proc? n® 2913/14.3TTLSB.L1-S1).

E igualmente pacifico o entendimento de que a divergéncia entre os factos
provados e a decisao nao integra tal nulidade reconduzindo-se a erro de
julgamento.
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Neste sentido afirmou-se no acérdao do Supremo Tribunal de Justica, de
30.5.2013, Proc? n® 660/1999.P1.S1, que: “I- A contradicao a que a lei impoe o
efeito inquinatorio da sentenca como nulidade, é a oposicao entre os
fundamentos e a decisao - art.2 6682, n? 1, al. d) do CPC. II- Porém, para que
tal ocorra, nao basta uma qualquer divergéncia inferida entre os factos
provados e a solugao juridica, pois tal divergéncia pode consubstanciar um
mero erro de julgamento (error in judicando) sem a gravidade de uma
nulidade da sentenga. Como escreve Amancio Ferreira «a oposi¢dao entre os
fundamentos e a decisao nao se reconduz a uma errada subsuncao dos factos
a norma juridica nem, tdo pouco, a uma errada interpretagao dela. Situagoes
destas configuram-se como erro de julgamento» (A. Ferreira, Manual de
Recursos em Processo Civil, 92 edigao, pg. 56). III- A contradigcao entre os
fundamentos e a decisao prevista na alinea c) do n® 1 do art.?2 6682, ainda nas
palavras do citado autor, verifica-se quando «a construgao da sentencga é
viciosa, uma vez que os fundamentos referidos pelo Juiz conduziriam
necessariamente a uma decisao de sentido oposto ou, pelo menos, de sentido
diferente».

Em sentido idéntico, no acérdao do Supremo Tribunal de Justiga, Seccgao
Social, de 18.1.2018, Proc? n® 25106/15.8T8LSB.L1.S1, afirmou-se que “a
nulidade prevista no art? 6152, n2 1, al. ¢), do CPC consiste na contradigcao
entre os fundamentos exarados pelo juiz na fundamentacao da decisao e nao
entre os factos provados e a decisao”.

No caso vertente, ndo assiste qualquer razao a recorrente, a qual nao
substancia minimamente no recurso interposto quais as claras contradigoes
entre a matéria dada como provada e a fundamentacao da sentenca. Na
verdade, apesar da conclusao primeira do recurso, as alegagoes e conclusoes

derivam esta afirmacao imediatamente para a sede da matéria provadali1 e do
enquadramento juridico da decisao, nao se esclarecendo minimamente onde
se encontra a contradigao...

Nao se alcanca qualquer contradicao ou desconformidade entre os
fundamentos da decisao e esta, impondo-se julgar improcedente o segmento
recursivo respectivo.

3.

Quanto ao mérito da decisao recorrida, pelo julgamento do direito, importa,
desde logo, atermo-nos aos factos provados e nao provados na decisao
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recorrida, que se mantém incélumes, em face da posicdao que antecede quanto
ao nao conhecimento da impugnacao em matéria de facto.

Assim:
Factos provados
Da PI

1. A Autora dedica-se, entre outros, ao desenvolvimento, comercializacao e
distribuicao de suplementos alimentares, fabricados em conformidade com os
requisitos Europeus de Boas Praticas de Fabrico (GMP).

2. A Ré dedicou-se a comercializagdo de suplementos alimentares, na relagao
comercial que existiu com a A.

3. Em novembro de 2020, a Ré procurou a Autora no sentido de estabelecer
uma parceria entre ambas, com o intuito de comercializar os produtos da
Autora.

4. Até aquela data, a Ré trabalhava com o mercado de Angola, e tinha
interesse em investir no mercado nacional.

5. Nesse sentido, e como existia interesse por parte da R. em comercializar os
produtos que a ... detinha, encetaram negociacoes com vista a um acordo
entre ambas as partes.

6. Com o intuito do novo investimento a R. decidiu avangar com este novo
projecto, tendo a aqui A. como parceiro na area dos suplementos alimentares.

7. Para a R. era fundamental comercializar produtos conhecidos e
implementados no mercado e que ja estivessem no circuito comercial.

8. O que acontecia com os produtos da A. da linha ... e da linha ....

9. Em 22 de Fevereiro de 2021, a Autora e a Ré celebraram um contrato de
fornecimento e distribuicao de suplementos alimentares que tinha a duragao
de um ano, renovavel automaticamente por iguais e sucessivos periodos, caso
o contrato nao fosse denunciado por qualquer uma das partes com a
antecedéncia minima de 180 dias relativamente ao termo inicial ou
subsequente (clausula 2.2, n.2 1 do contrato).

10. A Autora assumiu as obrigacoes de:
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- Distribuicao dos bens constantes da Tabela I, anexa ao contrato supra
identificado:

- Nao alteracgao de precos, excepto se e quando o valor da produgao assim o
exija, e apds o decurso de 2 anos da assinatura do contrato de fornecimento
dos bens.

-Transmissdo do “know-how” e experiéncia a C..., para efeitos de
comercializagdo, por parte desta ultima.

- Nao vender, direta ou indiretamente, os referidos produtos nos Territorios
Portugués e Angolano.

11. A Ré assumiu as seguintes obrigagoes:

- Adquirir e comercializar, em exclusividade, os produtos distribuidos pela
Autora;

-Diligenciar toda uma estrutura em termos de organizacao e promogao/venda
dos produtos no mercado;

-Fazer a sua comercializacao junto de farmacias, médicos e outras estruturas.

12. No dia 26 de Fevereiro de 2021, a A. forneceu a Ré a sua password junto
da D..., entidade onde a Autora armazena todos os seus produtos, e para onde
sao dirigidas as encomendas solicitadas pelos clientes da Autora, inclusive as
encomendas efetuadas pela ora Ré e por referéncia aos produtos objeto do
contrato supra identificado.

13. O acesso a plataforma da D... para realizacao de encomendas permite ver
os produtos distribuidos pela A., quais os precgos praticados, e quais os seus
clientes.

14. Em Fevereiro de 2021, a Ré fez a sua primeira encomenda na plataforma
da D....

15. Em 13/07/2021, a A. comunicou a R. que no periodo de Margo a Maio de
2020 a A. tinha vendido, Linha ... - €22.726,00 e Linha ... - €21.033,00,
enquanto a Ré, em periodo homoélogo (Margo a Maio 2021) vendeu, Linha ... -
€17.278,00 e Linha ... - €136,50, oferecendo a sua ajuda.

16. Tal comunicagao, foi enviada para o Dr. BB, pessoa encarregue do projeto
em questao, a manifestar a preocupacao/descontentamento, por parte da A..
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17. Em resposta, a Ré convocou uma reuniao nas suas instalagoes, que se
realizou em 16 de Agosto de 2021.

18. Ai foram discutidas questoes que as partes achavam preponderantes para
o bom funcionamento da parceria existente.

19. Ai, também foi discutida a questao, levantada pela aqui Ré, em relagao a
certos produtos, denominados de ....

20. Os produtos ... nao faziam parte dos produtos constantes do anexo I supra
referido em 10).

21. Tais produtos, em Agosto de 2021, eram distribuidos pela aqui A.

22. A Autora, também distribui e fornece produtos a outras empresas, tal
como o “E...”, “F...”, entre outros.

23. A partir desta altura, as relagcoes entre ambas as partes deterioraram-se, e

24. Em novembro de 2021 a Ré apresentou carta sob ao assunto “Resolucao
com justa causa do Contrato de Fornecimento e Distribuigcao” que foi
rececionada pela A.

25. Dizendo, nomeadamente o seguinte:

“AA..., S.A. (“A...”) tem incumprido de forma reiterada este Contrato, apesar
das nossas sucessivas reclamacoes, inviabilizando definitivamente o sucesso
desta distribuicao.

Desde logo, em violacao do n.2 5 da clausula 18, a A... comercializou no
territdrio produtos idénticos (fazemos referéncia a marca e produtos ...), em
substancia e forma, para o mesmo publico-alvo, identificando-se também como
“produtora”, e a precos mais baixos, assim concorrendo directamente, de
forma desleal, com a nossa empresa e com os produtos entregues para a nossa
distribuigdo exclusiva (com objetivos de vendas fixados, que sairam
naturalmente afetados pela vossa conduta).

Como sabem, tomdmos conhecimento desta situagao por confrontagao dos
proprios clientes, que nos acusaram de “vender gato por lebre”, considerando
que tinham acesso “ao mesmo produto” diretamente junto do “fabricante”, a
um prec¢o muito mais baixo.
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Com efeito, e ao contrario de outros produtos comercializados pela A..., que se
incluem na categoria de suplementacao alimentar, a ... € na pratica uma copia
da gama e produtos que a A... nos entregou para distribuicao exclusiva, sendo
por isso este comportamento uma violagao indireta do dever de exclusividade.

Infelizmente, a A... também violou diretamente o referido n.2 5 da clausula 18,
considerando que vendeu diretamente os produtos (marca e referéncia) do
nosso contrato, conforme nos foi possivel detetar através do Portal D... SGPS...

Adicionalmente, a A... tem incumprido o Contrato ao bloquear-nos o acesso do
Portal D... SGPS, dificultando a nossa distribui¢cao e ao mesmo tempo
ocultando a sua atividade.

Primeiro fé-lo com a alegacao de que existiam pagamentos em atraso, o que
demonstramos ser falso. Depois fé-lo justificando-se com “problemas
informaticos” os quais pudemos verificar que s6 afetavam a nossa empresa,
uma vez que os demais operadores consultados confirmaram ter o acesso
normal a referida plataforma.

Por fim, recentemente, quando descobrimos o V. comportamento, a A...
impediu-nos de colocarmos a nossa empresa como destinataria das
encomendas. Fé-lo sabendo que, com essa imposigao, impediria a nossa
comercializagao dos produtos aos principais operadores do mercado. Mas
também porque dessa forma conseguiria identificar os nossos clientes finais,
para solicitd-los com os seus produtos “iguais” de menor preco.

Naturalmente, a nossa confianga nesta relacao comercial saiu muito
prejudicada...

Face ao supra exposto, e tendo-se gorado as negociacoes tendentes a uma
cessacao por acordo do referido contrato, nao nos resta alternativa a
resolvermos com justa causa este contrato de distribuicao, o que se opera por
meio desta comunicacao, com efeitos imediatos considerando o seu
incumprimento grave e reiterado”.

26. No referido contrato figura o seguinte: “Considerando que:

1.A A... dedica-se, entre outros, a comercializacao e distribuicao de
suplementos alimentares, fabricados em conformidade com os requisitos
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Europeus de Boas Praticas de Fabrico (GMP), nomeadamente os constantes da
“Tabela de Produtos” que constitui Anexo I ao presente Contrato, e que dele
faz parte integrante e vai rubricado pelas PARTES;”

27. No n.2 5 da cldusula 12 esta estipulado o seguinte:

“5. A A... obriga-se a nao vender, direta ou indiretamente (por meio de
distribuidores ou agentes), os Produtos nos Territorios. A A... obriga-se ainda a
fazer cessar qualquer venda a terceiros que comprovadamente revendam o0s
Produtos para os Territorios.”

28. A A. dedica-se também a venda de dispositivos médicos e Produtos ... para
protecao da COVID.

29. Estipula o n.2 2 da clausula 5.2 o seguinte:

2. As encomendas serao colocadas pela C... por email. A C... pode também
colocar as encomendas através da plataforma logistica utilizada pela A.... A
A... s6 pode rejeitar encomendas com fundamento em rotura de stock ou
impedimento legal. As encomendas devem ser entregues, nas moradas
indicadas pela C..., no prazo de 3 (trés) dias uteis apos a sua colocacao”.

30. Em Agosto de 2021, a R. efectuou compras a A. no valor de 12.353,96 €.

31. A 4/11/2021, a R. efectuou campanha de promocgao de produtos que havia
adquirido a A. no ambito do contrato.

32. Estipula a cldusula 4.2, n.2 1 do contrato celebrado que a R. estava
obrigada a um valor minimo anual de compras de 165.000,00 €, considerando
compras minimas obrigatoérias trimestrais de 15.000,00 €, e no n.2 2 que a
compra obrigatoria trimestral nao se aplicava ao primeiro trimestre da
vigéncia do contrato.

33. A R. efectuou compras a A. no valor de 25.533,77 €, sem Iva.

34. A Clausula 11.2, n.2 5 do contrato estipula que “Se a C... incumprir o
objetivo anual de compras durante o primeiro ano de vigéncia do Contrato,
obriga-se a pagar a A..., a titulo de compensacao, o correspondente a 35%
(trinta e cinco por cento) sobre o volume nao adquirido...”

35. A Clausula 6.2, n.2 2 do contrato estipula que “As outorgantes acordam em
fixar o valor mensal de € 1.000,00 (mil euros), pela prestacao do Suporte
Regulamentar, que a C... pagara a A..., independentemente de qualquer ordem
de encomenda”.
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Da Contestacao

36. Os supra referidos produtos ... tinham ingredientes idénticos aos produtos
incluidos no anexo supra referido em 10) e eram mais baratos.

37. Os supra referidos produtos ... foram distribuidos pela A. pelo menos
desde 31/03/2021 sem que tal tenha sido comunicado por esta a R.

38. As partes convencionaram no contrato que: “Clausula 9.2...2. (...) a A...
obriga-se a:... d) Abster-se da pratica de qualquer acto que, de qualquer
forma, possam causar danos a imagem da C... ou afectar a confianca dos seus
clientes”.

39. Os principais clientes finais de uma distribuidora de suplementos
alimentares sao farmacias e outros estabelecimentos similares que recebem os
produtos através de distribuidores.

Factos nao provados

Todos os que se mostrem em contradigao com os que acima se deram como
provados, designadamente e ainda que:

- No periodo de Margo a Maio de 2020, a A. tenha vendido Linha ..., 22.726,00
€ e Linha ..., 21.033,00 €.

-No periodo de Margo a Maio de 2021, a R. tenha vendido Linha ... 17.278,00
€ e Linha ... 136,50 €.

- Na reuniao de 16/08/2021 a R. tenha proposto a A. a inexisténcia de
objectivos mensais e anuais.

- Tenha sido por a A. nao aceitar esta proposta que as relagoes entre A. e R. se
deterioraram.

- A marca ... ja existisse no mercado antes de as partes iniciarem as relagoes
comerciais entre A. e R.

- De 1/03/2019 a 1/03/2020, a A. tenha vendido 169.784,01 € quanto aos
produtos ... e 46.394,93 € quanto aos produtos ....

- De 1/03/2020 a 1/03/2021, a A. vendeu 82.845,25 € produtos ... e 35.436,51
€ de produtos ....
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- Os produtos objecto do contrato em questao tenham sido esquecidos no
mercado.

- A imagem da A. no mercado se encontre deteriorada.

- A R. ndo tenha efectuado as diligéncias necessdarias a que se comprometeu
no contrato.

- Os clientes habituais da A. tenham formado uma visao negativa acerca dos
produtos ... e dos produtos ....

- O A. tenha sido confrontado com perguntas: “Este produto é para continuar?
Prevéem alguma data para o deixar de comercializar?”

- S6 ao fim de aproximadamente um ano € que tais produtos poderao alcancar
os anteriores montantes de vendas.

- A A... tivesse conseguido vender ao armazenista os produtos adquiridos pela
R. em 24/08/2021.

Quanto ao enquadramento juridico da pretensao:

A natureza ou espécie de certo contrato pode nao corresponder,
necessariamente, a designacgao que as partes lhe atribuiram e, portanto, a
qualificacao que dele fizeram.

Quanto ao “contrato de fornecimento”.

A respeito deste contrato refere Carolina Cunha (O contrato de fornecimento
no sector da grande distribuicao a retalho: perspectivas actuais, in Estudos em
homenagem ao Prof. Doutor Manuel Henrique Mesquita, I, org. Diogo Leite de
Campos, Coimbra Editora, 2009, pp. 622-623) que: “Trata-se, no caso, de um
negocio de execugao reiterada, em que uma das partes (o fornecedor) se
obriga, contra o pagamento de um preco, a realizar fornecimentos periodicos
ao outro contraente (o fornecido)”.

Nas palavras de Carlos Ferreira de Almeida, Contratos II, Almedina, 2007, pp.
142-3, “o contrato de fornecimento caracteriza-se pelo caracter periddico ou
continuo da prestacdo ndo monetéaria (mercadoria, (...)). (...) E frequente a
qualificacdo doutrinaria do contrato de fornecimento como subtipo da compra
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e venda. Mais adequada parece ser porém, se a interpretagao do contrato a tal
nao se opuser, a qualificacao como contrato-quadro, no ambito do qual se
celebram maultiplos contratos de compra e venda ou de prestacao de servigo”.

De acordo com José Engracia Antunes (Direito dos Contratos Comerciais,
Almedina, 2009, p. 358), o contrato de fornecimento “pode assumir diferentes
configuracgoes que vao desde a execucgao de prestacoes periodicas e
continuadas até verdadeiros contratos-quadro que dao lugar a sucessivas
compras e vendas mercantis independentes que se prolongam no tempo (v.g.,
contratos de fornecimento de matérias-primas, eletricidade, gas, etc.)”.

No contrato de fornecimento, uma das partes (designada por fornecedor)
obriga-se: a fornecer bens ou servigos continuamente, mediante um preco
(normalmente a pagar periodicamente) ou a fornecer bens ou servigos,
periddica ou reiteradamente, contra uma prestacao pecuniaria; ou, ainda, a
celebrar futuros contratos onerosos (nomeadamente de compra e venda, de
locacao ou de prestacao de servigos), quando solicitado pela contraparte.

Trata-se de um contrato duradouro, com influéncia direta do tempo no
conteudo da prestacgao, pois o fornecedor obriga-se a ir prestando
(eventualmente, celebrando os futuros contratos de execugao) ao longo de um
periodo de tempo, ndao tendo forma de cumprir antecipadamente, pois os
futuros fornecimentos nao podem, na légica do contrato, ser efetuados todos
de uma vez, desde logo porque a sua concretizagdo - em termos de niimero,
quantidades, tempos - apenas em momentos futuros e diversos sera feita de
acordo com as encomendas (ou consumos) a realizar pela contraparte.

Quando o contrato de fornecimento se destina a determinar ou regular a
celebracgao de futuros contratos, é também um contrato-quadro (sobre esta
categoria e suas varias modalidades, v. Maria Raquel de Almeida Graca Silva
Guimaraes, O Contrato-Quadro no Ambito da Utilizacdo de Meios de
Pagamento Electronicos, Coimbra Editora, 2011, sobretudo pp. 59-168).

Conforme se mencionou no Acérdao do Tribunal da Relacao de Lisboa de
27-02-2018 (P2 22131/15.2T8LSB.L1-7, rel. HIGINA CASTELO), na base de
dados da dgsi: “A expressdo contrato de fornecimento podem reconduzir-se
ocorréncias contratuais de feicoes diversas que podemos agrupar nos
seguintes modelos:

a)- Contrato em que o fornecedor disponibiliza o seu produto em continuo,
durante um dado periodo ou sem termo determinado, obrigando-se a
contraparte a pagar em funcao do que for consumindo ou retirando, sem
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prejuizo de poder também ser acordada uma prestacao fixa, tinica ou
reiterada, por essa disponibilidade;

b)- Contrato pelo qual as partes acordam que o fornecedor realizara futuras
entregas de certos produtos e quantidades (ou prestara futuros servigos), com
dada periodicidade, durante um periodo ou sem termo determinado, mediante
contraprestacdao pecunidria;

c)- Contrato no qual as partes (ou uma delas) se obrigam a futura celebracao
de contratos de execugao (compras e vendas, prestagoes de servigos,
locagoes), durante um dado periodo ou por tempo indeterminado, podendo
regular com maior ou menor intensidade esses futuros contratos (sua
cadéncia, precgos, formas de pagamento, quantidades globais por periodo de
tempo, locais de entrega, etc.)”.

Ja o contrato de concessao comercial “define-se como o contrato pelo qual um
empresario - o concedente - se obriga a vender a outro - o concessionario- ,
ficando este ultimo, em contrapartida, obrigado a comprar ao primeiro, certos
produtos, para revenda em nome e por conta préprios numa determinada zona
geografica, bem assim como a observar determinados deveres emergentes da
sua integracao na rede de distribuicao do concedente” (assim, José Engracia
Antunes; Direito dos Contratos Comerciais; Almedina, 2009, p. 446).

Este contrato permanece ainda um contrato atipico e inominado, mas trata-se
de um contrato socialmente tipico, perfeitamente sedimentado na pratica
negocial, correspondendo a uma das modalidades mais difundidas da
distribuigao comercial (a par da agéncia, da franquia, da comissao e da
mediacao) de bens ou servicos.

Mediante este contrato, “o produtor, fabricante ou importador (concedente)
assegura o controlo da distribuigdo dos seus produtos por um nimero limitado
de revendedores qualificados sem suportar o risco da respectiva
comercializagdo, ao mesmo tempo que o distribuidor (concessiondario) goza de
uma posicao concorrencialmente privilegiada na venda desses produtos em
determinada zona” (assim, José Engracia Antunes; Direito dos Contratos
Comerciais; Almedina, 2009, p. 446).

Constituem elementos caracterizadores deste tipo negocial os seguintes
(acompanhando-se a exposicao de Maria Helena Brito; O Contrato de
Concessao Comercial, Almedina, 1990, pp. 179-184; e José Alberto Coelho
Vieira; O Contrato de Concessao Comercial; AAFDL, 1991, p. 15):
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- O carater duradouro do contrato (a estabilidade do vinculo);

- A atuacdo auténoma do concessiondrio, em nome préprio e por conta propria
(transferindo-se o risco do produtor para o distribuidor);

- O objeto mediato, consistente nos bens produzidos ou distribuidos pelo
concedente;

- A obrigacao do concedente celebrar, no futuro, sucessivos contratos e venda
(o dever de venda dos produtos a cargo do concedente);

- A obrigacao do concessionario de celebrar - no futuro - sucessivos contratos
de compra (dever de aquisicao impendente sobre o concessionario);

- O dever de revenda por parte do concessionario dos produtos que constituem
o objeto do contrato, na zona geografica ou humana a que o mesmo se refere;

- A obrigagao do concessionario orientar a sua atividade empresarial em
funcao das finalidades do contrato e do concedente fornecer ao concessionario
0S meios necessarios ao exercicio da sua atividade; e

- Exclusividade, na grande maioria dos casos (constituindo elemento acidental
deste contrato - cfr. Ac. do STJ] de 23-03-2000, Rev. 167/2000, 1.2 Sec., rel.
LEMOS TRIUNFANTE, em: https://www.pgdlisboa.pt/jurel/

stj busca processo.php?buscaprocesso=&seccao=&ficha=1141&pagina=39).

Conforme refere Carlos Ferreira de Almeida (Contratos III - Contratos de
liberalidade, de cooperacgao e de risco; Almedina, 2012, pp. 139-140), “[o]
objeto nuclear do contrato de concessao comercial é formado pelos contratos
que o concedente se obrigam a celebrar. Tem portanto a natureza de contrato
unitdrio mas preliminar e, mais precisamente, de contrato quadro normativo
(...), visto que do seu contetudo constam clausulas essenciais dos sucessivos
contratos de compra e venda, que o concedente e o concessiondrio se obrigam
a celebrar, e dos contratos de revenda, que o concessionario se obriga a
celebrar com os seus clientes. O contrato de concessao comercial é ainda,
eventualmente, contrato quadro em relagao a contratos a celebrar entre o
concessiondrio e subconcessionarios e entre o concedente e outros
concessionarios (...).

Concedente e concessionario obrigam-se pois a celebrar os mencionados
contratos em conformidade com o que consta do contrato de concessao, que &
geralmente um contrato de adesao do concessiondario a um modelo
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estereotipado pelo concedente para todos os seus concessionarios”. A fim de
assegurar a qualidade e um certa uniformidade na rede de distribuigao, o
contrato de concessao comercial inclui ainda um conjunto de obrigagoes do
concessionario referentes “a promocao dos produtos, aos métodos de venda, a
informagoes técnicas e comerciais a prestar ao concedente e, eventualmente,
a organizacao da empresa concessionaria e a servigos pos-venda” (também,
Carlos Ferreira de Almeida; Contratos III - Contratos de liberalidade, de
cooperacgao e de risco; Almedina, 2012, p. 140). Conforme salienta Antonio
Pinto Monteiro (Contratos de Distribuicao Comercial; Almedina, 2004, p. 107),
“pelo contrato de concessao “concede-se” a outrem o “privilégio” de
comercializar bens “pré-vendidos”, seja pela notoriedade da marca, seja pela
integracao numa rede de distribuicao, seja pela publicidade de que beneficiam
esses produtos, seja, enfim, pela vantagem concorrencial e as oportunidades
de ganho em face dos demais comerciantes”. Fernando A. Ferreira Pinto
(Contratos de Distribuicao - Da tutela do distribuidor integrado em face da
cessacao do vinculo; Universidade Catdlica Editora; Lisboa, 2013, p. 61)
sublinha que, “a concessao é, entre nés, encarada como um contrato-quadro
que da origem a uma relagao juridica duradoura e complexa, nos termos da
qual um empresario independente - o concedente - se obriga a vender a outro
- 0 concessionario -, certos produtos ou categorias de produtos, vinculando-se
este, por sua vez, a adquirir e a revender esses produtos, em seu nome e por
sua conta, de acordo com as directrizes formuladas pelo primeiro e sob a sua
supervisao”.

Como notas essenciais do contrato de concessao comercial refere Antonio
Pinto Monteiro (ob. cit., p. 109), as seguintes:

- E um contrato em que alguém assume a obrigacdo de compra para revenda,
nele se estabelecendo logo os termos - ou os principias termos ou regras - em
que esses futuros negoécios serao feitos, pelo que, ao celebrarem,
periodicamente, os contratos de compra e venda pelos quais o concessionario
adquire do concedente os bens para revenda, estarao as partes a cumprir a
obrigacao anteriormente assumida;

- O concessiondrio age em seu nome e por conta propria, assumindo os riscos
da comercializacao; e

- Vinculam-se as partes a outro tipo de obrigagoes - além da obrigagao de
compra para revenda - sendo através delas (no fundo para definir e executar
determinada “politica comercial”) que verdadeiramente se efetua a integracao
do concessiondario na rede ou cadeia de distribuicao do concedente.
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A concessao comercial apresenta também alguma afinidade com o contrato de
agéncia, nao s6 quanto a atividade desenvolvida pelo agente e pelo
concessionario, mas ainda quanto a situagao de dependéncia econdémica em
que se encontram relativamente a outra parte estas duas categorias de
intermediarios comerciais. Todavia, na agéncia, o agente atua sempre por
conta do principal, o que ndo ocorre na concessao: “o concessiondrio, ao
contrario do agente, actua em seu nome e por conta prépria, adquire a
propriedade da mercadoria, comprando ao fabricante ou ao fornecedor
mercadorias para revender a terceiros (...) € assume o0s riscos da
comercializagdao” (assim, Pinto Monteiro; Contrato de Agéncia - Anteprojecto,
in BM] 360.2, p. 22).

Refere o mesmo Autor (Contratos de Distribuicao Comercial; Almedina, 2004,
pp. 112-113) o seguinte quadro de diferencgas entre a agéncia e a concessao
comercial:

- Ao contrario do agente, o concessionario age em seu nome e por conta
propria;

- Ao contréario do agente, o concessionario, em regra, adquire a propriedade
da mercadoria;

- Ao invés do agente, o concessiondrio € um comerciante que compra para
revenda, estando muitas vezes obrigado a adquirir uma quota minima de bens;

- O concessionario assume o risco da comercializagao;
- O concessionario beneficia, normalmente, do direito de exclusivo;

- As obrigacoes do concessiondrio, perante o concedente, ndao cessam com a
alienacgao dos bens, estando igualmente vinculado a prestar assisténcia pos-
venda aos clientes, mediante pessoal especializado e meios idéneos.

Conforme se referiu no Acérdao do Tribunal da Relacdo de Lisboa de
30-01-2014 (P2 679/11.8TJLSB.L1-8, rel. ILIDIO SACARRAO MARTINS), na
base de dados da dgsi., “[o] contrato de concessao comercial é um contrato-
quadro que faz surgir entre as partes uma relagao obrigacional complexa, por
forca da qual uma delas, o concedente, se obriga a vender a outra, o
concessiondrio, e esta a comprar-lhe, para revenda, determinada quota de
bens, aceitando certas obrigacdes - mormente no tocante a sua organizacao, a
politica comercial e a assisténcia a prestar aos clientes - e sujeitando-se a um
certo controlo e fiscalizagao do concedente. Como contrato-quadro, o contrato
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de concessao comercial funda uma relagao de colaboracao estavel, duradoura,
de conteudo multiplo, cuja execugao implica, designadamente, a celebragao de
futuros contratos entre as partes, pelos quais o concedente vende ao
concessiondrio, para revenda, nos termos previamente estabelecidos, os bens
que este se obrigou a distribuir. A concessao comercial é, pois, um
instrumento de integragdao econdémica mediante o qual a empresa do
concessiondrio ingressa na rede comercial do concedente, adquirindo uma
posicao privilegiada na revenda dos produtos e essa posi¢ao tem o seu prego:
0 concessiondrio é obrigado a possuir instalagoes adequadas a actividade de
revenda e assisténcia pés-venda, a especializar o seu pessoal, a dirigir a sua
actividade ao incremento da clientela da marca, o que implica um consideravel
esforgo financeiro. No contrato de concessao vinculam-se as partes a outro
tipo de obrigagoes - além da obrigagao de compra para revenda -, sendo
através delas que verdadeiramente se efectua a integracao do concessionario
na rede ou cadeia de distribuigcao do concedente. Sao obrigacoes de indole e
intensidade diversa, com as quais se visa, no fundo, definir e executar
determinada politica comercial. Isso pode implicar, designadamente, o
estabelecimento de regras sobre a organizacao e as instalagcoes do
concessiondrio, os métodos de venda, a publicidade, a assisténcia a prestar
aos clientes, etc; consagra-se, além disso, um certo controlo do primeiro sobre
a actividade do segundo. Numa palavra, trata-se de definir regras de
comportamento através das quais se estabelegam lagos de colaboracgao entre
as partes e se articula e coordena a actividade de todos no seio da rede de
distribuigao, regras essas que implicam obrigagoes varias e se fundam -
juntamente com a obrigacao de compra para revenda - no contrato de
concessao como contrato-quadro que é”.

“No contrato de concessao comercial o concessionario, ao contrario do agente,
actua em seu nome e por sua conta, assumindo os riscos da comercializagao
dos produtos que compra ao fabricante ou ao fornecedor, para vender a
terceiros, e retirando os proventos do resultado da compra e venda desses
produtos” (assim, o Acéordao do Tribunal da Relagao de Lisboa de 08-07-2004,
P2 4409/2004-7, rel. PIMENTEL MARCOS). Por outro lado, conforme se
referiu no Acérdao do ST] de 10-05-2001 (Rev. n.2 324/01, 7.2 Secgao), “o que
permite distinguir o contrato de concessao comercial de outros contratos de
caracter duradouro como, por exemplo, o contrato de fornecimento ou a
distribuigdo autorizada, é a integracao do concessionario na rede de
distribuicao de produtos adquiridos ao concedente, usualmente pelo recurso a
estruturas criadas para tal efeito, grande parte das vezes com a participagao
do proprio concedente”.
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Nesta mesma linha, referiu-se no Acérdao do Tribunal da Relagdao de Coimbra

de 15-07-2009 (P2 147/06.0TBPNH.C1, rel. SILVIA PIRES)IL1 que: “O contrato
de fornecimento é o contrato pelo qual uma parte se obriga, mediante
pagamento de um precgo, a executar, a favor da outra, prestagoes peridodicas ou
continuadas de coisas.

Nos casos em que o fornecedor se obriga a transmitir a propriedade de coisas
a contraparte, este tipo contratual aproxima-se da compra e venda,
apresentando-se como um negoécio definitivo e unitario, cujas prestagoes se
sucedem e prolongam no tempo.

No contrato de concessao comercial, que se insere na categoria juridica dos
contratos de distribuicao, o concedente obriga-se a vender certos produtos ao
concessionario, para que este os revenda a terceiros.

Deste contrato resulta para o concessionario a obrigacdao de comprar certos
produtos ao concedente nos termos previamente estabelecidos, com a
finalidade vinculistica da sua revenda, e, para este, a obrigacao de vender os
produtos do concessiondrio, obrigando-se as partes a celebracao de sucessivos
contratos de compra e venda.

Além de neste ultimo tipo contratual nao existir um tnico negdcio de
transmissao da propriedade, é seu elemento essencial, e estranho ao contrato
de fornecimento, a obrigagao do concessionéario revender os produtos
comprados ao concedente e de exercer uma actividade de promogao da
revenda.

A concessao comercial apresenta-se como um contrato juridicamente
inominado que, em tracos gerais, se pode descrever como aquele em que um
comerciante independente - o concessionario - se obriga a comprar a outro - o
concedente - determinada quantidade de bens de marca, para os revender ao
publico em determinada area territorial, e, normalmente, mas nem sempre,
com direito de exclusividade.

Sdo indispensaveis a caracterizacao deste contrato a relagao duradoura entre
o fornecedor e o distribuidor, a actuacao do concessionario em nome e por
conta propria, a obrigacao do concessionario promover a revenda dos bens
adquiridos ao concedente na respectiva zona, constituindo os bens produzidos
ou meramente entregues pelo fornecedor o objecto mediato do contrato, a
obrigacao futura de compra e venda por concessionario e concedente dos
produtos objecto do contrato e a obrigacao do concessionario orientar a sua
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actividade em funcgao das finalidades do contrato e do concedente lhe fornecer
0s meios necessarios ao exercicio da sua actividade”.

Ora, se olharmos para os factos apurados e para os termos do contrato junto,
temos para nos que se divisa a existéncia de um acordo (quadro) com as
carateristicas tipicas de um contrato de concessdao comercial. Assim quando se
atente na estipulacao de um método de organizagao das relagoes entre
produtor/vendedor e distribuidor e uma técnica de distribuicao de produtos no
mercado.

Sem relevo decisivo a questao da qualificagao.

Assim é que, como contrato de fornecimento, como de concessao, o contrato
em causa rege-se, em primeiro lugar, pelo programa definido pelas partes,
depois, serao também atendiveis, evidentemente, as regras legais gerais
pertinentes sobre o negdcio juridico (formagao, capacidade, objecto, etc.);
também as regras de defesa da concorréncia e, na falta de um regime proprio
fixado na lei, quando se identifique concretamente a proximidade das figuras

negociais (analogia)@, no leque dos contratos de cooperacao - enquanto
contrato de distribuicao -, susceptiveis de aplicagao as regras do contrato de
agéncia.

A Unica questdo colocada no recurso vem a ser a da consideracgao ou
julgamento da (in)existéncia de justa causa para a declarada resolucao do

contrato&l.

A resolucdo, como ¢ sabido, consiste na "destruicdao da relacao contratual,
operada por um dos contraentes, com base num facto posterior a celebracgao
do contrato", cfr. Antunes Varela, Das Obrigacoes em Geral, Vol. II, 72 ed.,
275. Como refere outrossim J. Baptista Machado, Pressupostos da Resolugao
por Incumprimento, em Obra Dispersa, Vol. I, 130, "o direito de resolugao é
um direito potestativo extintivo, dependente de um fundamento".

Pode ser feita por declaracgao a outra parte (art. 4362 do CC) e, assim,
extrajudicialmente; opera imediatamente, logo que recebida a declaracao
resolutiva.

Estd também prevista no art. 302 e segs do DL 178/86.

Quanto a existéncia de motivo subsistente para a resolucgao
demonstradamente declarada, quanto facto extintivo, atentem-se nos termos
respectivos, demonstrados. Assim, a 4/11/2021, a R. comunicou a A. a
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impossibilidade de cumprir as suas obrigacgoes, e consequentemente a
resolucao contratual, por perda de confianc¢a na relagao comercial provocada
pelo comportamento da A. traduzido na distribuicao paralela por esta de
produtos da marca ..., idénticos aos que lhe haviam sido concedidos para
serem por si comprados para revenda; na venda directa dos produtos do
contrato e no bloqueio do acesso da R. ao Portal destinado a realizacao das
encomendas.

Os factos provados caracterizam que contemporaneamente a vigéncia do
contrato de concessao dos autos, a A. distribuiu suplementos alimentares ...
compostos pelos mesmos ingredientes dos suplementos alimentares ... e ...,
cuja venda havia sido reservada em exclusividade para a R. a fim de serem
revendidos por esta.

Ficou provado que a relagao contratual que estabeleceu com a Recorrida
pressupunha a exclusividade: a obrigacao de esta vender s6 aquela os
produtos que constituem o objecto do contrato na area geografica definida.

Em causa saber, pois, se a Recorrida incumpriu a sua reconhecida obrigagao
contratual de exclusividade e inerentes deveres. A este proposito, mais
importante do que a qualificagdo juridica do contrato em apreco, € que, face a
inequivoca atipicidade do mesmo, atentemos nos factos provados em ordem a
determinar se deles resulta (ou nao) o incumprimento por parte da 1.2 Ré da
obrigacao de exclusividade e/ou dos inerentes deveres acessorios de conduta a
luz do principio da boa fé consagrado designadamente no art. 762.2 do CC
(para uma sintese da doutrina em torno destes deveres acessorios, veja-se o
artigo de Gil Valente Maia, Boa fé e responsabilidade civil decorrente da
violagdao de deveres acessorios de conduta: o critério do «perimetro
contratual» na delimitacao do regime de responsabilidade aplicavel, publicado
na Julgar Online, janeiro de 2020)

Importa, desde logo, perceber em que se traduzia essa obrigacao de
exclusividade, sendo certo que nessa parte se concorda totalmente com a
posicao assumida na decisao recorrida.

A venda pela Autora Recorrida de produtos de marca distinta daqueles objecto
do contrato com a Recorrente, ainda quando de composigao e fim idéntico e
preco inferior, nao viola directamente a disposicao contratual de exclusividade
tal e qual estabelecida..., a qual vai referida apenas e s6 aos produtos das
marcas convencionadas.

Nao integrada a violagao da disposigcao contratual convocada, s.m.o.
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O problema vem a sé-lo ja o do segundo segmento aventado para essa
violagao, o de inobservancia dos ditames da boa fé, a partir de uma atitude
hoc sensu de concorréncia desleal.

Nos termos do art. 3112 do CPI constitui concorréncia desleal todo o acto de
concorréncia contrario as normas e usos honestos de qualquer ramo de
actividade econdémica, nomeadamente: a) os actos susceptiveis de criar
confusao com a empresa, o estabelecimento, os produtos ou os servigos dos
concorrentes, qualquer que seja o meio empregue. (...)

Segundo Carlos Olavo@, constituem concorréncia desleal "os actos
repudiados pela consciéncia normal dos comerciantes como contrarios aos
usos honestos do comércio, que sejam susceptiveis de causar prejuizo a
empresa de um competidor pela usurpacao, ainda que parcial, da sua
clientela". Sera desleal a actuacao que fira a consciéncia ética do empresario
médio.

E necessaria a existéncia de uma certa “proximidade” entre as actividades
desenvolvidas pelos agentes econdmicos em causa. Existe concorréncia
préxima tratando-se de actividades idénticas ou afins. Sao actividades
economicas afins as que estiverem numa relacao de substituicao, de
complementaridade e todas as que se dirijam ao mesmo tipo de clientela.

A concorréncia desleal pressupoe a existéncia de um acto de concorréncia; "o
acto de concorréncia é constitutivo de todas as modalidades de concorréncia
desleal (Oliveira Ascensao, Concorréncia Desleal, Licoes ao 52 ano no Ano
Lectivo de 1993/94, pag.63).

Varias nogoes foram ensaiadas para o acto de concorréncia, desde a definicao
ampla de Ascarelli (referida por Carlos Olavo, in C.], AnoXII, Tomo IV, pag. 14),
para quem a concorréncia se verificava entre todas as actividades econdmicas,
fossem elas quais fossem - exemplo de escola: o aumento do preco do pao
pode causar uma diminui¢cao na procura de vestudrio -, até as mais restritas,
que colocam o acento tdnico na proximidade das actividades, concebida a
proximidade como identidade ou afinidade (actividades que estao numa
relacao de substituicao, ou seja, quando o resultado de uma é susceptivel de
substituir o resultado de outra, ou de complementaridade, isto ¢, quando se
integram no mesmo processo produtivo, ainda que em estadios diferentes, ou
as que dao origem a bens que sé em conjunto sao uteis ).
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Aproximando-se da nogao mais restrita, o conceito da lei portuguesa é,
contudo, mais vasto do que ela, devendo entender-se que pode haver
concorréncia desleal entre quaisquer actividades econdémicas que se insiram
no mesmo sector de mercado, independentemente de existir entre elas
qualquer relacao de identidade, substituicao ou complementaridade; a razao é
simples: é que, o que estd em causa, o bem protegido, é o interesse geral dos
consumidores, o regular funcionamento do mercado, e nao propriamente os
interesses particulares de cada empresario (cf. Carlos Olavo, loc. cit., que se
tem vindo a seguir de perto).

Revertendo a hipdtese em apreco, é manifesto que sao absolutamente
idénticas as actividades exercidas por recorrida e recorrente, no que importa
a colocacgao no mercado dos produtos em causa.

Sempre a protecgao da concorréncia desleal nao se cinge a dos direitos
privativos: pode haver violacao de um direito privativo sem se materializar a
concorréncia desleal, como pode configurar-se a concorréncia desleal sem a
violagao de um direito privativo.

Por isso que a inexisténcia de violagdo de uma cldusula ou convencao de
exclusividade nao exclui a possibilidade de violacao contratual relevante, por
via de uma conduta integradora do instituto da concorréncia desleal ou até
por pura e simples violacao de deveres acessorios ou laterais de conduta, a
corresponderem outrossim, a violagdao do contrato por operancia do principio
da boa fé, tout court.

No CPI o conceito de concorréncia desleal reconduz-se (cfr. art. 3132) a todo o
acto de concorréncia contrario as normas e usos honestos de qualquer ramo
de actividade econémica. Apds esta definicao genérica, dada no corpo do
artigo, prevé aquele normativo um conjunto de situagdes possiveis de
configurar concorréncia desleal e, por isso, expressamente proibidas.

A nocao de concorréncia desleal é idéntica, quer na Convencao da Unido de
Paris, quer no Cédigo da Propriedade Industrial, que enumeram também um
conjunto de situagoes absolutamente proibidas. Os diversos nimeros da
norma sao de caracter meramente exemplificativo, que nao taxativo, dai
decorrendo uma importante consequéncia: constitui concorréncia desleal a
pratica, nao s6 de qualquer dos factos integrados na enumeracao
exemplificativa, mas também de quaisquer outros que, por si, contrariam as
normas e usos honestos da actividade econdmica.
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Perante a nao taxatividade da norma, tém os tratadistas procurado arrumar os
actos de concorréncia desleal em diversas classificagoes.

Oliveira Ascensao distingue entre actos de aproveitamento de elementos
empresariais alheios, actos de agressao a empresa alheia, actos de indugao do
publico em erro, mediante a falsa apresentacao da propria empresa, e actos
que atingem o mercado em si, correspondendo esta ultima figura a pratica de
factos de desorganizacao geral do mercado.

Em sugestiva linguagem, diz que, no primeiro caso, o agente se enfeita com
penas alheias, no segundo, atinge a empresa concorrente, no terceiro
mascara-se, apresentando-se como nao €, e no quarto atinge toda uma
categoria de concorrente (Concorréncia Desleal, Ligoes ao 52 ano no Ano
Lectivo de 1993/94, cit., pags. 91 e seguintes).

Carlos Olavo, C]J cit, ensaia uma classificagao quadripartida, diferente: actos
de confusao, actos de descrédito, actos de apropriagao e actos de
desorganizagao, embora nao rejeite a existéncia de uma quinta categoria,
admitida por alguns autores, qual seja a dos actos de concorréncia parasitaria.

Adverte, de todo o modo, que, mais do que uma classificagao rigorosa, se trata
de uma distingdo algo empirica, uma vez que existem actos concretos
passiveis de subsuncao a diferentes tipos (loc. cit.).

Afigura-se, efectivamente, que a classificacao, enquanto ajude a compreensao
do problema, ndo é o que mais interessa; importante, isso sim, é o desenho
das situacgoes susceptiveis de enquadramento no conceito de concorréncia
desleal.

Pela sua relevancia para o caso vertente, como se adiantou, ha que atentar
especialmente nos actos de confusao.

Nao é novidade para ninguém que determinada marca vende melhor que
outra, que certos produtos tém aceitacao garantida ou que um dado servigo é
sinonimo de qualidade.

Donde, a confusao relevante depende de um acto ou conduta do visado, por
forma a que quem compra pense que estd a adquirir o de qualidade garantida;
dito de outro modo, um acto que provoque a confusao no publico consumidor.

O critério para aferir essa confusao ha-de radicar-se na reacgao normal do
consumidor médio, no seu comportamento face a uma dada actuagao; um
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determinado acto de um empresario integrara o critério de concorréncia
desleal a partir do momento em que o consumidor médio nao for capaz de
distinguir entre uma actividade e outra actividade empresarial. (Carlos Olavo,
ibidem).

Nada nos autos caracteriza esta possibilidade de confusao. Ao invés, o que
ressalta é que a recorrente ficou com a distribuicao dos produtos mais
conhecidos, nomeados e reputados...

Afastada decididamente a configuragao da concorréncia desleal, nao resulta
da matéria provada bem assim qualquer comportamento de violagao da boa fé
pela recorrida, mediante a distribuicao de OUTROS produtos (cuja composicao
¢ idéntica e a finalidade também) para o mesmo mercado, o de suplementos
alimentares.

E que ndo basta a actividade concorrente. Ponto era que esta, pelas
circunstancias demonstradas, correspondesse a uma violagdao do contetudo do
contrato no quadro das regras da boa fé (excluida a violagao de disposigao
contratual expressa, como ja explicitado): pela ocultacao a Recorrente da
existéncia e manutencao de outros produtos/suplementos com tal composigao;
pelo desenvolvimento e inicio dessa actividade de comercializagao apenas
apo6s o contrato em causa, com o intuito de prejudicar a distribuigao pela
recorrente; pelo uso de marca ou embalagem ou prego susceptivel de implicar
confusao ou gerar desvios de clientela.

Ora, reconduzindo-se ja a um conteudo inexistente de uma proibicao
de concorréncia “alargada”, por via da convencao de exclusividade,
sem o minimo de correspondéncia ao teor do clausulado, nao provou a
Recorrente quaisquer factos dos quais decorra a razao para a
declarada resolucao contratual, por via da venda pela Recorrida de
produtos concorrentes com aqueles quanto aos quais versa o contrato
em causa.

A proibicao desta nao emerge da lei, nem do contrato, ainda quando se
busque a integracao deste mediante juizos de probidade ou
honestidade comercial.

Sempre a marca vem a ser o mais importante sinal utilizado para
identificar e distinguir os produtos ou servicos de uma empresa de
outros produtos ou servicos com a mesma composicao ou destino.
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Ora, nao vindo alegados sequer quaisquer factos susceptiveis de
indiciar a susceptibilidade de confusao com os produtos a que se
reporta o contrato (e nao o vinham, para além da composicao e
natureza - complemento dietético -), atenta a definicao do objecto
mediato do contrato (com referéncia a concretas e definidas marcas),
como a actividade outrossim da Recorrida, nao se alcanca, como o nao
alcancou a decisao recorrida, a violagcao contratual que justificaria a
declarada resolucao...

Assim ainda quando as dificuldades no acesso a plataforma
electronica, ja que nao caracterizada a impossibilidade de encomendas
ou qualquer perturbacao séria na execuc¢ao ou cumprimento do
contrato.

Tudo sem esquecer a necessidade, absolutamente ausente a alegacao
de factos caracterizadores desta, de estar em causa um incumprimento
definitivo de obrigacoes pela recorrida.

Socobram, na integra, as alegacoes/conclusoes da Recorrente.
Consequentemente, terd a apelagao de improceder.
IV.

Pelo exposto, nega-se provimento a apelagao e confirma-se a sentenca
apelada.

Custas pela recorrente.

Notifique.

Porto, 04 de Julho de 2024
Isabel Peixoto Pereira
Ernesto Nascimento
Antonio Carneiro da Silva

[1] 22 parte da conclusao primeira e segunda conclusao, desde logo.
[2] Todos na base de dados da dgsi.

[3]1 Fernando Ferreira Pinto, in Contratos de Distribuicao e A
Indemnizacao de Clientela dos Distribuidores Integrados: uma longa e
dolorosa aprendizagem, http://www.fd.lisboa.ucp.pt/resources/
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http://www.fd.lisboa.ucp.pt/resources/documents/Centro/Talk%20Indemniza%C3%A7%C3%A3o%20de%20clientela.pdf

documents/Centro/Talk%20Indemniza%C3%A7%C3%A30%20de%
20clientela.pdf sobre a necessidade de apuramento em concreto das

razoes da analogia. No sentido de que a aplicacao das normas do
contrato de agéncia aos demais contratos de distribuicao nao é

automatica, Pinto Monteiro, Contrato de agéncia, p. 59 e ss.: "sera
necessario averiguar, em cada caso, se a norma que se pretende aplicar
permite uma aplicabilidade analdgica, o que implica ponderar se a sua
ratio se adequa a um concessionario (ou a um franquiado)" ou a outro
distribuidor.

[4] Nao discute ja que a resolucao infundada/ilicita deva ser tratada
como denuncia, mediante inobservancia do prazo respectivo ou o modo
de liquidacao utilizado em sede de outorga da indemnizacao a esse
titulo.

[5] Propriedade Industrial, 22 ed., p. 252.
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